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1. Presentació - Ponent 

• Docent: 

• UPF 

• UPF-Tecnocampus 

• UIC 

 

• Experiència professional prèvia 

• Senior Strategy & Operations Consultant - KPMG 

 

• Perfil acadèmic 

• PhD (Actualment cursant) - Universitat Internacional de Catalunya 

 

namat@uic.es 



• Analitza l’impacte que tenen i tindran les noves 
tecnologies (com Blockchain) al sector empresarial 

1. Presentació – Context conferència 



1. Presentació – Context conferència 

• Impacte positiu: major disponibilitat de 
capital per a nous projectes empresarials 
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2. Introducció - La importància del capital per a les Startups 

Font: Forbes (2018) 
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2. Introducció - La importància del capital per a les Startups 



2. Introducció - La importància del capital per a les Startups 



L’any 2016, més de 7.750 negocis van rebre 69.100 milions de dòlars com a 
finançament per part d’empreses de Venture Capital.  

Font: Informe anual de la National Venture Capital Association (2017) 

>7.750 empreses 69.100 milions de $ 

2. Introducció – Abundància de capital 



Addicionalment, han aparegut nous mètodes de finançament (com les ICO) que fins i tot 
arriben a superar als mètodes tradicionals (Venture Capital, Business Angel) 
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3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Què són les empreses de Venture Capital? 

 
• Financen startups i altres negocis mitjançant aportacions d’inversors 

• Inversors obtenen una part de les accions de l’empresa 

• S’espera que tinguin un gran creixement a llarg termini 

• Inversió de risc, però amb un retorn esperat elevat 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Quin és el procés d’inversió de Venture Capital? 

 

Primer contacte 

VC contacta a l’empresa o 
a la inversa 

Screening inicial 

VC analitza el potencial 
de l’empresa (elevator 

pitch, etc) 

Anàlisi 

VC revisa dades actuals i 
passades de l’empresa. Es fan 

projeccions de futur. 

Negociació 

S’especifiquen les 
condicions de la inversió.  

 

Assessorament 

VC passa a formar part de 
l’empresa i l’ajuda a 

créixer 

Sortida (“Exit”) 

VC ven la seva 
participació de l’empresa 
per maximitzar beneficis 
o minimitzar pèrdues 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Exemple: Sequoia Capital 

 
• VC americana  

• Especialitzada en finançament per a startups tecnològiques 

 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

El cas de Sequoia Capital i Apple 

 
• 1970s: Steve jobs obté finançament de Sequoia Capital 

per fundar Apple 

• Cap altre inversor creia (encara) en el potencial dels 

ordinadors personals 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Algunes de les VC més rellevants 

 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Creixement de les inversions anuals de VC (2012- mitjans 2017) 

 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Passos per captar l’atenció d’una VC 

 
1. Pensar un bon “tagline” que transmeti la idea del negoci molt ràpidament 

• Alibaba: “The Amazon.com of China” 

• Rover: “The Airbnb for dogs” 

 

 

 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Passos per captar l’atenció d’una VC 

 
1. Pensar un bon “tagline” que transmeti la idea del negoci molt ràpidament 

2. Preparar materials per explicar breument el model de negoci 

• Vídeo resum (pocs minuts)  

• Elevator pitch 

• Resum escrit (màxim 1 página) 

 

 

 

https://www.youtube.com/watch?v=ggi3yfUv0Mo 

https://www.youtube.com/watch?v=ggi3yfUv0Mo


3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Passos per captar l’atenció d’una VC 

 
1. Pensar un bon “tagline” que transmeti la idea del negoci molt ràpidament 

2. Preparar materials per explicar breument el model de negoci 

3. Explicar molt clarament què es farà amb els diners 

• “Contractarem més gent”: quants? quins perfils? què aportaran a l’empresa? 

• “Arribarem a més clients”: quants? com? 

• Etc. 

 



3. Mètodes de finançament - Venture Capital 

Passos per captar l’atenció d’una VC 

 
1. Pensar un bon “tagline” que transmeti la idea del negoci molt ràpidament 

2. Preparar materials per explicar breument el model de negoci 

3. Explicar molt clarament què es farà amb els diners 

4. Definir una data límit per a que la VC decideixi si invertirà 

• Objectiu:  

• Evitar que la decisió es vagi posposant 

• Evitar que es perdi l’interés que s’ha aconseguit captar 
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3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

Què és el Crowdfunding? 

 
• Petites aportacions de molts inversors  

• Basat en una plataforma online 

• Principals tipus: 

• Reward-based 

• Equity-based 
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• Principals tipus: 
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• Equity-based 
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Què és el Crowdfunding? 

 
• Principals tipus: 

• Reward-based 

• Equity-based: inversor obté accions de l’empresa 
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Exemple: Kickstarter 
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3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

Exemple: Kickstarter 

 
• Plataforma online de crowdfunding amb seu a NY 

> 160.000 projectes finançats 

> 4.000 M$ invertits 

> 16 M inversors 

Equival aprox. 
a la població 

d’Holanda 



3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

Exemple: Kickstarter 

 
• Projecte amb més finançament captat (2015) a la història de Kickstarter: 



3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

El cas de Kickstarter i Tropic Shoes 

 
• Projecte d’origen barceloní 

• Bambes dissenyades per a viatgers 

• Sabata amb més finançament rebut a la història 

de Kickstarter 

https://www.youtube.com/watch?v=wVaHThgzkhA 

https://www.youtube.com/watch?v=wVaHThgzkhA


3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

Consells per aconseguir finançament a través de Crowdfunding 

1. Storytelling: vendre a través d’una història 

• Exemple (Tropicshoes): Viatge a Tailàndia 
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3. Mètodes de finançament - Crowdfunding 

Consells per aconseguir finançament a través de Crowdfunding 

1. Storytelling: vendre a través d’una història 

2. Comunicació visual: preparar material de màrqueting atractiu i visual 

3. Xarxes socials 

4. Estar atents al feedback dels clients 
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3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Què són les Criptomonedes? 

 
Segons John Oliver del programa Last Week Tonight… 

“Cryptocurrencies are everything you 

don’t understand about money 

combined with everything you don’t 

understand about computers.” 
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3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Què són les Criptomonedes? 

 
• “Actiu digital que s’utilitza com a bé intercanviable en transaccions financeres que es verifiquen 

mitjançant tecnologia criptogràfica avançada”  

 - Investopedia 

• Control descentralitzat, basat en tecnologia Blockchain: 

• Molt difícil de hackejar 

• Sense intermediaris (peer-to-peer) 

• Comissions baixes o inexistents 

• Transaccions més ràpides 

 



3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Exemple: Bitcoin 

 
• Primera criptomoneda (creada l’any 2009) i també la més popular 

• Creixement desmesurat de la cotització  

 

2013: 
1 BTC = 
10,09€  

2017: 
1 BTC = 

2.513,86€  

2018: 
1 BTC = 

14.927,60€  
2019: 

1 BTC = 
9.137,61€  



3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Criptomonedes: Controvèrsia 

 
• Creació de noves criptomonedes en molts casos motivada per l’especulació 

 

 

 



3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Criptomonedes: Controvèrsia 

 
• El cas de Doge Coin 

 

 



3. Mètodes de finançament - Criptomonedes 

Criptomonedes: Com contribueixen al finançament de les startups? 

 
• Initial Coin Offering 
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3. Mètodes de finançament - ICO 

Què són les ICO? 

 
• Initial Coin Offering: llançament nova criptomoneda 

• Alternativa de finançament a opcions com Venture Capital 

• Objectiu VC: invertir en empreses amb valoració 

superior a 1.000 M$ (“Unicorns”). 

• Cal un sistema més flexible 

• ICO: permet finançar empreses més “petites” 

 



3. Mètodes de finançament - ICO 

Funcionament d’una ICO 

 

Whitepaper 

Descripció del 
projecte i condicions 

de la ICO 

Llançament campanya 

Inversors compren algunes 
de les criptomonedes que 

s’ofereixen (tokens) 

ICO exitosa 

Si s’aconsegueixen els diners 
necessaris, es llança el 
projecte. El valor dels tokens 
augmentarà si l’empresa va bé. 

ICO fallida 

Si el finançament no arriba al 
minim establert per l’empresa, 
es retornen els diners 



3. Mètodes de finançament - ICO 

Exemple: 22x Fund 

 
• Grup de startups americanes que buscaven finançament 

• Els fundadors es van coneixer a una acceleradora 

• ICO conjunta 

• Cada startup cedeix 10% del seu equity, destinat a crear la nova moneda 

 



3. Mètodes de finançament - ICO 

Exemple: 22x Fund 

 
• ICO exitosa 
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4. Conclusions 

Democratització del finançament empresarial 

 

• Més oportunitats per als creadors de nous negocis 

• Més opcions per als inversors 

• Més idees i projectes que es convertiran en empreses 

• Més innovació 
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Gràcies! 


